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応用編④（原稿編）
反応が高い原稿例

通常この辺りに相手の社名
などを印字します

発信基の社名、連絡先などを
ここに記載するとビジネス文
書っぽくなる。

シンプルなタイトル。
相手のメリットをタイトルで明記。
場合によっては相手の興味を惹き
つける強烈なタイトルでもＯＫ。

読みやすくするために、５
～６行ごとに１行空ける。

最初に、相手が放置してい
る問題点を指摘する。

問題点の解決方法を提案。

問い合わせるメリットを箇
条書きで。

追伸は必須。
今すぐ問い合わせてもらう
ために最後のひと押し。

発信基の会社情報。
信頼度が上がる情報を記
載するとベター。
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